GBsC

BUSINESS BOOSTER

Procurement Master

szkolenie zamkniete

Kontakt
Monika Wéjcik

monikawojcik@gbbc.pl
+48 603 110 363

Umow spotkanie



https://app.zencal.io/o/gbbcteam/Pawel-Czeszkiewicz/porozmawiajmy-o-szkoleniu-z-procurement-master?lang=pl

GBsC

BUSINESS BOOSTER

Zaawansowany program rozwojowy dla zespotéw zakupowych

Procurement Master - szkolenie dla firm, ktére chca
kupowac madrzej

Zakupy to juz nie tylko negocjacje ceny - to przewaga konkurencyjna catej organizacji.
Procurement Master to program dla tych, ktdrzy chca przejs¢ od operacyjnego kupowania do

budowania strategii zakupowych, lepszego zarzadzania kategoriami, minimalizacji ryzyka i wdrozenia
nowoczesnych standardéw w zespole.

Jakich ryzyk unikasz dzieki programowi?

Ograniczasz powtarzalne btedy zakupowe i nieskuteczng segmentacje dostawcow,
Minimalizujesz ryzyko przerw w dostawach i negatywnych skutkéw inflacji,
Chronisz zespdt przed dziataniem bez jasnej strategii i nadmiernym chaosem,
Zapobiegasz zakupom niespdjnym z celami firmy i utracie przewagi konkurencyjnej

Korzysci ze szkolenia

Z perspektywy organizacji: Z perspektywy uczestnika:
Wieksza efektywnosc¢ i profesjonalizm - Tworzenie strategii zakupowej powigzanej
dziatu zakupow, z celami biznesowymi,
Redukcja kosztéw i ryzyk operacyjnych, - Segmentacja dostawcdéw i praktyczne
Lepsza wspodtpraca i komunikacja na styku zastosowanie macierzy Kraljica,
zakupow i biznesu, - Zarzadzanie zapasami i ryzykiem w
Wdrozenie standarddw i narzedzi niepewnych czasach,
zakupowych na state. - Wszystko ¢wiczone na realnych case’ach z

rynku.

GB8sC i)

BUSINESS BOOSTER [m] s



GBsC

BUSINESS BOOSTER

Zaawansowany program rozwojowy dla zespotéw zakupowych

Dlaczego warto?

Program oparty na realnych case'ach i doswiadczeniach z rynku,
Analiza specyfiki Twojej firmy przed startem,

Narzedzia, ktére mozesz wdrozy¢ od razu — zero teorii dla teorii,
Interaktywne warsztaty i ¢wiczenia dla catego zespotu.

Dla kogo jest to szkolenie? Dla kogo NIE jest to szkolenie?

Szkolenie dedykujemy: Nie jest to program dla tych, ktérzy:
- Category Managerom, Kupcom, - oczekuja gotowych trickdw zamiast pracy na
Liderom Zespotéw Zakupowych, realnych wyzwaniach,
Dyrektorom Zakupoéw i Managerom - nie chca wdrazac¢ konkretnych zmian w swojej
Operacyjnym, organizacji,
Specjalistom ds. farnncucha dostaw, - traktuja zakupy wytgcznie jako dziat
logistyki i planowania zapasoéw, administracyjny.

Firmmom produkcyjnym, FMCG, retail,
e-commerce oraz technologicznym.
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Program szkolenia Procurement Master

Modut |

Strategia zakupowa w firmie

W module miedzy innymi:
Jak budowac strategie zakupow powigzang z celami organizacji (warsztat: audyt obecnej
strategii zakupowej)
Okreslanie i egzekwowanie celéw dziatu zakupow, KPI oraz kluczowych rél (€wiczenie:
mapa celoéw i roli w zespole)
Kategorie zakupowe - klasyfikacja, wptyw na biznes i analiza krytycznych kategorii (case
study z branzy uczestnika)
Rola budzetu i kontroli kosztow w nowoczesnym dziale zakupow

Modut II

Zarzadzanie kategorig zakupowa

W module miedzy innymi:
Segmentacja dostawcow - praktyczne podejscie do oceny i zarzadzania portfelem dostawcow
(warsztat: macierz dostawcow)
Analiza taricucha dostaw w kontekscie danej kategorii zakupowej (praca na wiasnych danych
uczestnikow)
Zastosowanie macierzy Kraljica - jak planowac i negocjowac¢ madrze, kiedy stosowac podejscie
partnerskie, a kiedy transakcyjne
Narzedzia do zarzadzania kategoriami zakupowymi (omowienie narzedzi i checklist)

Modut Il

Negocjacje zakupowe i wspdtpraca z dostawcami

W module miedzy innymi:
Najczestsze btedy w sprzedazy: prokrastynacja, misselling, toksyczne relacje.
Auto-destrukcja sprzedazowa — jak nie sabotowac swoich wynikdw i siebie?
Toksyczne srodowisko — jak radzi¢ sobie z presjg, toksycznymi ludzmi i oczekiwaniami?
Twoja ciemna strona — jak wykorzystac jg na swojg korzysc?
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Modut IV

Zarzadzanie zapasami i ryzykiem

W module miedzy innymi:
Poligon handlowy: case studies, prospecting, follow-upy.
Dyscyplina i powtarzalnosc — jak budowac nawyki prowadzace do wynikow?
Cechy mistrzow sprzedazy — co robig najlepsi i jak mozesz ich nasladowac?
Integracja cienia — jak wykorzystac swoje stabosci jako site napedowa?

Modut V

Case studies, wdrozenia i najlepsze praktyki

W module miedzy innymi:
Analiza najwazniejszych problemow i wyzwan zakupowych w firmach uczestnikow
Praca na rzeczywistych case’ach: jak przetozyc¢ teorie na wdrozenie i skuteczng zmiane
Podsumowanie: mapa dziatan rozwojowych i plan wdrozenia zmian w dziale zakupow

0 Kazdy modut to praktyczne éwiczenia, analizy oraz narzedzia do natychmiastowego
wdrozenia. Pracujemy na rzeczywistych danych i problemach uczestnikdw.

Jak wzmocnimy efekty szkolenia?

Szkolenie sie konczy... i nic? Wir codziennych obowigzkdéw nie pozwala zastosowac nabytych
umiejetnosci? Znasz to?

W GBBC wierzymy, ze szkolenie ma sens tylko wtedy, kiedy przyniesie realng zmiane. Jest to mozliwe
dzieki zderzeniu teorii z praktyka i codziennga praca. Dlatego w naszych programach stosujemy
autorska koncepcje sesji wzmacniajacych (Follow-Up).

Wzmocnienie trwa 8 tygodni i sktada sie z 3 elementow:
1. Praca wdrozeniowa (zadania do wykonania w rzeczywistosci biznesowej uczestnikow).
2. Omodwienie wyzwan wdrozeniowych z pkt 1., przypomnienie najwazniejszych zagadnien.
+ sesja Q&A. (2h online)
3. Pytania niezadane - kontakt z trenerem za posrednictwem przestrzeni roboczej.
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Zaawansowany program rozwojowy dla zespotéw zakupowych

Grzegorz Barszcz

Zatozyciel i CEO w GBBC. Przedsiebiorca. Absolwent Uniwersytetu Ekonomicznego w Katowicach na
Wydziale Ekonomii oraz programoéw Management i ICAN Total Selling w ICAN Institute.

W swojej ponad dwudziestoletniej karierze pracowat w obszarze marketingu i sprzedazy, zakupdw
oraz zasobow ludzkich w branzy telekomunikacyjnej, FMCG i agencjach reklamowych.

Ekspert w dziedzinie zarzadzania strategicznego, tworzenia strategii
od intencji po wdrozenie w tym najnowoczesniejsza metoda OKR. Strateg marketingu i sprzedazy.
Praktyk biznesu. Finalista Ogdélnopolskiego Konkursu Dyrektor Marketingu Roku.
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Cennik
Zakres Premium Standard Basic
2 dniowe szkolenie 4 v v
1 dniowa ewaluacja - praktyczne wzdrozenie | X X
wypracowanych rozwigzan
Follow Up sesja wzmacniajaca 4 v X
Przestrzen robocza dla uczestnikéw na 2 X X
6 miesiecy
Przestrzen robocza dla uczestnikéw na X 2 v
3 miesiace
Kalibracja szkolenia % 2 %
Raport poszkoleniowy 4 4 4
Omadwienie raportu Z 4 4
Rekomendacje trenera Z 4 Z
Certyfikat (obramowany) 4 4 4
Certyfikat w wersji elektronicznej Z v 4
Ankieta PRE 4 2 4
Liczebnos$¢ Grupy do 16 osob 4 2 M
Cena 26 250 zt 19 250 zt 14 000 zt

Masz pytania lub chcesz umdwic spotkanie?

Monika Wéjcik
Business Development Manager
monika.wojcik@gbbc.pl
+48 603 110 363
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Zaawansowany program rozwojowy dla zespotéw zakupowych

Kim jesteSmy i czym sie zajmujemy?

GBBC to butikowa firma oferujaca analizy, diagnozy, doradztwo, szkolenia, wdrozenia. Dziatamy w
obszarach strategii, sprzedazy, zakupdw, marketingu, HR oraz negocjacji. Nasz zespdt tworza ludzie,
ktorzy odrdzniaja teorie od praktyki.

@) %
000 =

szkolimy doradzamy wdrazamy

Co gwarantujemy?

Praktyczne doswiadczenie: Metody, w ktére naprawde wierzymy i ktdre dziataja w
Skalowalismy biznesy z poziomu prawdziwym swiecie. Widzielismy wielu szewcdw chodzacych
mikrofirmy do kilkusetosobowych bez butdéw. Nie jestesmy jednym z nich. Dziatamy korzystajac z
zespotdw metod, do ktérych przekonujemy naszych klientéw:
TworzyliSmy i wdrazaliSmy strategie . Mamy jednostronicowa strategie
Implementowalismy OKRy . Pracujemy na OKR
Odpowiadaliémy za marketing . Mamy opisany proces sprzedazy i podzielone role
TworzyliSmy procesy sprzedazowe + Tworzymy ABM dla naszych Buyer Person
ZarzadzaliSmy zasobami ludzkimi + Generujemy leady w zdefiniowanych segmentach
Kreowalismy i realizowalismy polityki . Negocjujemy nielinearnie
zakupowe . Regularnie akcelerujemy nasze lejki

Robimy to od ponad 20 lat.

Oparcie o fakty, dzieki wspdtpracy z:

Lriwersyte A BlastaTt’

w Katowicach MORE THAN STATISTICS
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Zaufali nam m.in.:
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Rekomenduje wspotprace z Panem Grzegorzem
Barszczem w roli konsultanta strategicznego.

Anatol Timoszuk, Prezes Zarzadu, AC. S.A.

Z przyjemnoscia polecam ustugi swiadczone
przez GBBC [...) mam pewnosc, ze wiedza i
umiejetnosci wyniesione z sali szkoleniowej
pomoga nam osiggac wyznaczone cele. {(...)
Zespot GBBC zapewnit nam doskonate
doswiadczenie (...)

Goraco polecam wspotprace z GBBC

Paulina Zawita, Sales Director, dr ERYK S.A.
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tank think tank

Grzegorz Barszcz udowodnit, ze wie nie tylko CO
trzeba zrobic, ale rowniez JAK to zrobic. Bez
cienia watpliwosci polecamy Grzegorza i GBBC
do roli konsultanta strategicznego.

Piotr Debicki, CEO, Formika

Szkolenie (..) zostato przygotowane

i poprowadzone w sposob bardzo rzetelny

i profesjonalny. Wiedza i sposob jej prezentacji
oraz perfekcyjna obstuga zapewnity uznanie

i zaangazowanie uczestnikow w prowadzone
zajecia.

Tomasz Zyta, Dyrektor Departamentu Zakupéw, Tauron
Wytwarzanie
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