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Dlaczego powstato to szkolenie?

Ciemna Strona Sprzedazy powstata jako odpowiedz na prawdziwe wyzwania, z ktérymi mierza sie
wspotczesne zespoty handlowe i ich liderzy. Coraz czesciej to nie brak wiedzy czy technik ogranicza
wyniki, lecz:

presja i chaos organizacyjny,

nieskuteczne wzorce zarzadzania,

brak wspierajacej kultury pracy,

wyczerpanie wewnetrzne, ktdre trudno zdiagnozowac ,z zewnatrz”.

Naszym celem byto stworzenie programu, ktéry nie ,,upieksza” rzeczywistosci, ale daje narzedzia, by
dziata¢ w niej skutecznie — z wieksza swiadomoscia, wytrzymatoscia i odpowiedzialnoscia.

Ciemna Strona Sprzedazy, czyl....

.. program, ktéry nie podaje gotowych recept ani uproszczonych schematéw.
Zamiast tego pomaga uczestnikom zrozumie¢, co w ich podejsciu, stylu pracy i otoczeniu wptywa na
skutecznos$¢ oraz jak to zmienic.
Uczestnicy ucza sie:
lepiej zarzadzac soba pod presjg oczekiwan,
rozpoznawac mechanizmy, ktére ograniczajg ich dziatania,
podejmowac decyzje swiadomie, zamiast dziata¢ automatycznie,
budowac wiasna strategie pracy w zgodzie z realiami i rola.

To program, ktéry pozwala odzyskac sens, energie i nadaje kierunek dziatania w codziennegj pracy
sprzedazowej, niezaleznie od tego, jak wymagajace jest otoczenie.

Korzysci ze szkolenia

Z perspektywy organizacji Z perspektywy uczestnika
« Diagnoza problemadw, ktére prowadzg do 7 Swiadomos$¢ wiasnych schematéw dziatania -
spadku wynikow. co wspiera, a co blokuje w pracy.
¢ Naprawa procesow i eliminacja toksycznych  Umigjetnosc lepszego radzenia sobie z presja,
nawykow zZmiang i oczekiwaniami otoczenia.
«/ Redukcja wypalenia w zespole i poprawa  Wieksza pewnosc siebie w dziataniu i
retencji handlowcow. podejmowaniu samodzielnych decyzji w
« Lepsza wspodtpraca sprzedazy z innymi sprzedazy..
dziatami (marketing, operacje, finanse). 7 Odbudowanie zaangazowania i sensu w

codziennej pracy.
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Czym jest Ciemna Strona
Sprzedazy?

To antyszkolenie, ktére demaskuje toksyczne
schematy sprzedazowe:

Patologie w zarzadzaniu zespotem
sprzedazowym.

Destrukcyjne nawyki handlowcow.
Mechanizmy prowadzace do wypalenia
zawodowego i spadku wynikow.

Dla kogo jest to szkolenie?

Handlowcéw
Ktorzy czuja, ze praca w sprzedazy to:

Presja wyniku zamiast satysfakcji z pracy.

Gaszenie pozaréw zamiast skutecznego
sprzedawania.
Chaos, samotnosg, wypalenie.

Menedzeréw sprzedazy

Ktorzy zastanawiaja sie:
Czy moja metoda zarzadzania wspiera
zespot, czy go sabotuje?
Czy jestem "Killing Sales Managerem"?

HR Business Partneréw

Ktoérzy cheg lepiej zrozumied:
Jak wspierac liderow i handlowcow w
rozwijaniu postaw sprzyjajacych trwatej
efektywnosci.
Jak projektowac dziatania rozwojowe,
ktore odpowiadajg na rzeczywiste
potrzeby biznesu.
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Czym NIE jest Ciemna
Strona Sprzedazy?

Kolejna porcja technik sprzedazowych,
ktdore w realnym sSwiecie nie dziataja.
Motywacyjnym "kopem", ktéry znika po
tygodniu.

Lekkim i przyjemnym warsztatem, z
ktérego wyjdziesz bez notatek

Dla kogo NIE jest to
szkolenie?

Dla tych, ktérzy szukaja szybkich sztuczek i
gotowych skryptéw sprzedazowych.

Dla osob, ktére nie chca ustyszed
niewygodnej prawdy o sobie i swoim
zespole.

Dla liderow, ktdrzy wierzg, ze presja jest
jedynym sposobem na wynik.

Dla tych, ktérzy wolg obwiniac rynek,
klientéw i okolicznosci zamiast wzigc
odpowiedzialnos¢.

Jesli szukasz kolejnego "motywacyjnego
show", to nie jest miejsce dla Ciebie.

ey
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Program Szkolenia - dzien 1

Modut |

Pufapka Rzeczywistosci — Co blokuje Twojg sprzedaz?

Gtéwny cel: Zrozumiec siebie, swoje nawyki i przekonania, aby $wiadomie wykorzystac swoje mocne
strony i ciemna strone jako zrodto energii.

W module miedzy innymi:
Co to jest sprzedaz? (Mit vs rzeczywistosg).
Fixed vs Growth Mindset — jak sposéb myslenia wptywa na wyniki.
Definicja sukcesu — wiasna czy narzucona? Jak na nig sie przygotowac?
Przekonania — co Cie wspiera, a co blokuje?
Ciemna strona emocji — strach, wstyd, obawy, leki — jak je regulowac?
Swiadomos¢ cienia — jak dostrzec i wykorzystac¢ ukryty potencjat?

Cwiczenia:
Autoanaliza przekonan - Mapa Cienia - identyfikacja mysli wspierajgcych i ograniczajgcych.
Refleksja: Co jest moja definicja sukcesu i czy jestem na nig gotowy?

Modut II

Wrong Turn — Dokad zmierzam?

Gtéwny cel: Zrozumiec swoje miejsce w sprzedazy jako gracza w grze i nauczyc sie
strategicznego podejscia do realizacji celow.

W module miedzy innymi:
Wartosci jako kompas — jak odnalez¢ swoje wartosci i dopasowac je do rynku?
Sprzedaz to gra — zrozum zasady i zacznij grac, by wygrywac.
Cele i motywacja — jak wyznaczac cele, ktére napedzajg do dziatania?
Postawa — na ile patrzysz do przodu (dzien, tydzien, miesiac, rok)?

Cwiczenia:
Mapa wartosci — okreslenie swoich kluczowych wartosci.

Analiza zasad gry w swojej branzy — co dziata, a co nie?
Rozpoznanie cienia — jakie mozliwosci dotad ignorowatem?
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Program Szkolenia - dzien 2

Modut Il

Wrong Turn — Dokad zmierzam?

Giéwny cel: Rozpoznac najczestsze putapki, ktore sabotujg Twoja sprzedaz, i nauczyc sie je
eliminowac.

W module miedzy innymi:
Najczestsze btedy w sprzedazy: prokrastynacja, misselling, toksyczne relacje.
Auto-destrukcja sprzedazowa — jak nie sabotowac swoich wynikow i siebie?
Toksyczne srodowisko — jak radziC sobie z presjg, toksycznymi ludzmi i oczekiwaniami?
Twoja ciemna strona — jak wykorzystac jg na swojg korzysc?

Cwiczenia:
Dzien Swira Handlowca — case study trudnych sytuacji sprzedazowych.
Analiza Putapek Sprzedazowych
Mapa toksycznych elementéw — co Cie ogranicza i jak to zmienic?
Analiza trenddw — jak nowe technologie moga wesprzec Twojg sprzedaz?

Modut IV

Wrong Turn — Dokad zmierzam?

Gtéwny cel: Stworzyc¢ systematyczny plan dziatan, ktéry pomoze realizowac cele sprzedazowe w
trudnym otoczeniu biznesowym.

W module miedzy innymi:
Poligon handlowy: case studies, prospecting, follow-upy.
Dyscyplina i powtarzalnosc¢ — jak budowac nawyki prowadzace do wynikow?
Cechy mistrzow sprzedazy — co robig najlepsi i jak mozesz ich nasladowac?
Integracja cienia — jak wykorzystac swoje stabosci jako site napedowa?

Cwiczenia:
Lejek sprzedazowy — analiza i optymalizacja swojego pipeline'u.
Plan dziatania — stworzenie osobistego planu rozwoju na najblizszy miesiac.
Technika integracji cienia — jak akceptowac i kontrolowac swojg ciemna strone.

Podsumowanie szkolenia
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Jak wzmocnimy efekty szkolenia?

Szkolenie sie konczy... i nic? Wir codziennych obowigzkdéw nie pozwala zastosowac nabytych

umiejetnosci? Znasz to?

W GBBC wierzymy, ze szkolenie ma sens tylko wtedy, kiedy przyniesie realng zmiane. Jest to mozliwe
dzieki zderzeniu teorii z praktyka i codzienna praca. Dlatego w naszych programach stosujemy
autorska koncepcje sesji wzmacniajacych (Follow-Up).

Wzmocnienie trwa 8 tygodni i sktada sie z 3 elementdw:
1. Praca wdrozeniowa (zadania do wykonania w rzeczywistosci biznesowej uczestnikow).
2. Omodwienie wyzwan wdrozeniowych z pkt 1., przypomnienie najwazniejszych zagadnien.

+ sesja Q&A. (2h online)

3. Pytania niezadane - kontakt z trenerem za posrednictwem przestrzeni roboczej.

Trenerzy prowadzacy

tukasz Piatek
Ekspert ds. sprzedazy B2B, manager, konsultant,
mentor, trener.

Specjalizuje sie w pracy indywidualnej ze
sprzedawcami i handlowcami, pomagajac w
ksztattowaniu efektywnych postaw
sprzedazowych poprzez zmiane nawykow i
sposobu myslenia.

Pasjonuje go wspieranie ludzi w procesie zmiany,
szczegolnie w zakresie wspodtpracy, rozwoju i
samopoznania.

Zna wiele odcieni ciemnej strony sprzedazy...
wigcej
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Pawet Czeszkiewicz
Wspotwiasciciel i Chief Revenue Officer w GBBC,
sprzedawca, menedzer, trener, konsultant.

Specjalizuje sie w zarzadzaniu na styku
marketingu i sprzedazy, pasjonat procesow
zachodzacych pomiedzy klientem a dostawca w
Swiecie B2B.

Fascynuje sie mozliwosciami wykorzystania Al w
sprzedazy i marketingu. Wierzy w procesy i ich

ciggte doskonalenie.

Zna wiecej niz jedng ciemnga strone sprzedazy...
wiecej
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https://www.linkedin.com/in/piateklukasz/
https://www.linkedin.com/in/pawe%C5%82-czeszkiewicz/
https://gbbc.pl/nasi-eksperci/lukasz-piatek/
https://gbbc.pl/nasi-eksperci/pawel-czeszkiewicz/
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Cennik
Zakres Premium Standard Basic
2 dniowe szkolenie 4 v v
1 dniowa ewaluacja - praktyczne wzdrozenie | X X
wypracowanych rozwigzan
Follow Up sesja wzmacniajaca 4 v X
Przestrzen robocza dla uczestnikéw na 2 X X
6 miesiecy
Przestrzen robocza dla uczestnikéw na X 2 v
3 miesiace
Kalibracja szkolenia % 2 %
Raport poszkoleniowy 4 4 4
Omadwienie raportu Z 4 4
Rekomendacje trenera Z 4 Z
Certyfikat (obramowany) 4 4 4
Certyfikat w wersji elektronicznej Z v 4
Ankieta PRE 4 2 4
Liczebnos$¢ Grupy do 16 osob 4 2 M
Cena 27 050 zt 21 050 zt 15 800 zt

Masz pytania lub chcesz umdwic spotkanie?

Pawet Czeszkiewicz
Chief Revenue Officer
pawel.czeszkiewicz@gbbc.pl
+48 605 035 858
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Kim jesteSmy i czym sie zajmujemy?

GBBC to butikowa firma oferujaca analizy, diagnozy, doradztwo, szkolenia, wdrozenia. Dziatamy w
obszarach strategii, sprzedazy, zakupdw, marketingu, HR oraz negocjacji. Nasz zespdt tworza ludzie,
ktorzy odrdzniaja teorie od praktyki.

@) %
000 =

szkolimy doradzamy wdrazamy

Co gwarantujemy?

Praktyczne doswiadczenie: Metody, w ktére naprawde wierzymy i ktdre dziataja w
Skalowalismy biznesy z poziomu prawdziwym swiecie. Widzielismy wielu szewcdw chodzacych
mikrofirmy do kilkusetosobowych bez butdéw. Nie jestesmy jednym z nich. Dziatamy korzystajac z
zespotdw metod, do ktérych przekonujemy naszych klientéw:
TworzyliSmy i wdrazaliSmy strategie . Mamy jednostronicowa strategie
Implementowalismy OKRy . Pracujemy na OKR
Odpowiadaliémy za marketing . Mamy opisany proces sprzedazy i podzielone role
TworzyliSmy procesy sprzedazowe + Tworzymy ABM dla naszych Buyer Person
ZarzadzaliSmy zasobami ludzkimi + Generujemy leady w zdefiniowanych segmentach
Kreowalismy i realizowalismy polityki . Negocjujemy nielinearnie
zakupowe . Regularnie akcelerujemy nasze lejki

Robimy to od ponad 20 lat.

Oparcie o fakty, dzieki wspdtpracy z:

Lriwersyte A BlastaTt’

w Katowicach MORE THAN STATISTICS
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Zaufali nam m.in.:
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Rekomenduje wspotprace z Panem Grzegorzem
Barszczem w roli konsultanta strategicznego.

Anatol Timoszuk, Prezes Zarzadu, AC. S.A.

Z przyjemnoscia polecam ustugi swiadczone
przez GBBC [...) mam pewnosc, ze wiedza i
umiejetnosci wyniesione z sali szkoleniowej
pomoga nam osiggac wyznaczone cele. {(...)
Zespot GBBC zapewnit nam doskonate
doswiadczenie (...)

Goraco polecam wspotprace z GBBC

Paulina Zawita, Sales Director, dr ERYK S.A.
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tank think tank

Grzegorz Barszcz udowodnit, ze wie nie tylko CO
trzeba zrobic, ale rowniez JAK to zrobic. Bez
cienia watpliwosci polecamy Grzegorza i GBBC
do roli konsultanta strategicznego.

Piotr Debicki, CEO, Formika

Szkolenie (..) zostato przygotowane

i poprowadzone w sposob bardzo rzetelny

i profesjonalny. Wiedza i sposob jej prezentacji
oraz perfekcyjna obstuga zapewnity uznanie

i zaangazowanie uczestnikow w prowadzone
zajecia.

Tomasz Zyta, Dyrektor Departamentu Zakupéw, Tauron
Wytwarzanie
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