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Prospecting Booster to szkolenie, ktore:
pokaze Ci, jak przetamac wtasne i cudze opory,
nauczy nowoczesnych metod dotarcia do klientéw,
pozwoli zbudowac wiasny system prospectingowy dziatajacy kazdego dnia — nawet wtedy, gdy

jestes na spotkaniu, urlopie albo masz gorszy dzien.

Dla kogo jest to szkolenie?

Dla profesjonalistéw sprzedazy B2B,

Dla odpowiedzialnych za New Business,
Dla marketeréw odpowiedzialnych za
lead generation.

Dlaczego warto?

Przetamiesz opdr przed prospectingiem,
Poznasz skuteczne metody docierania i
komunikowania sie z nowymi klientami,
Bedziesz umiat budowac¢ nowy biznes
skuteczniej niz inni.

Korzysci

Z perspektywy organizacji

Nowi klienci z docelowych segmentéw,
bez koniecznosci zwiekszania budzetéw
marketingowych.

Redukcja kosztéw pozyskania klienta
(CAC) poprzez bardziej efektywny proces
sprzedazy.

Lepsze dopasowanie klientéw —
prospecting pozwala na selekcje firm, z
ktorymi naprawde chcemy
wspotpracowac.

Zmniejszenie uzaleznienia od leadéw

inboundowych i kampanii zewnetrznych.
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Z perspektywy uczestnika

Petniejszy, przewidywalny lejek
sprzedazowy — wypetniony przez Ciebie,
nie przez przypadek.

Wiegksza skutecznosé pierwszych
kontaktéw z klientem — mniej stresu,
wiecej efektow.

Znajomos¢ metod i narzedzi, ktére realnie
dziataja na poczatku procesu
sprzedazowego.

Motywacja i sprawczosé — mniej frustracji,
wiecej dziatania.
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Krétkie stowo o programie

W wielu firmach prospecting to temat, ktéry budzi opdr, niepewnosc i frustracje. Zespoty handlowe
wola polegac na leadach z marketingu, niz samodzielnie inicjowac¢ kontakt z nowymi klientami.
Tymczasem skuteczny prospecting to gwarancja stabilnego napedzania lejka sprzedazowego i
bezposredni wpltyw na wyniki.

Prospecting Booster to intensywny, dwudniowy program szkoleniowy, ktéry wyposaza uczestnikéw w
konkretne narzedzia, kompetencje i mindset niezbedne do skutecznego pozyskiwania nowych
klientéw. Prospecting Booster to program rozwojowy, ktéry przetamuje opory przed sprzedaza do
zimnych klientow i uczy zespoty, jak tworzy¢ wiasny system pozyskiwania klientow - spojny,
zautomatyzowany i oparty na faktach, a nie przestarzatych skryptach. Pokazujemy, jak taczy¢
nowoczesne techniki sprzedazy z automatyzacja i personalizacjg oraz jak przetamywac opory
wewnetrzne i zewnetrzne wobec prospectingu.

Postuchaj Pawta o Prospecting Boosterze!

i nadal "Elng":"-""'.".'ﬂIF‘ c.:el«ac" na klienta, przy
okazji narzekajac na leady z marketingu.
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https://www.youtube.com/watch?v=ewgJ6O7rtks&ab_channel=GBBCBusinessBooster
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Program Szkolenia

Modut I: Dlaczego nie cierpimy prospectingu?
Najciemnigj pod latarniag? Dlaczego sprzedawcy nabieraja sie na najtansze sztuczki... innych
sprzedawcow? Czyli kilka stéw na temat "cudownych" metod sprzedazy.,
Czym jest prospecting?,
Podatek prospectingowy,
Dtug prospectingowy.

Modut Il: Gdzie moje leady? Prospecting a marketing
Nowoczesny marketing + nowoczesny prospecting. Jeden proces marketingowo — sprzedazowy
jako jedyne sensowne wyjscie,
Procesowe podejscie do sprzedazy,
Wszyscy jestesmy marketerami: Account Based Marketing i marka osobista sprzedawcy,
Pchac czy ciagnac? Inbound i Outbound.

Modut |ll: Dlaczego prospecting nie zadziata wtasnie u Ciebie? Warunki brzegowe?
Bo: kiedy masz to robi¢? Czas!,
Bo: co masz powiedzie¢? Przewagi konkurencyjnel,
Bo: do kogo masz mowic? Segmentacja i Buyer Persony,
Bo: jak masz powiedzie¢? Czerwony ocean nudziarstwa,
Bo: ... czy Ci pozwola? Bazodanowa stajnia Augiasza.

Modut IV: Nowoczesny i aktywny prospecting
taczymy kropki: co, do kogo, jak?,
Kanaty dotarcia: telefon? mail? social media? spotkania?,
Sztuka przerywania klientowi — najwazniejszy pierwszy krok,
Automatyka,
Robotyka,
Sztuczna Inteligencja,
Video prospecting,
Aplikacje wspierajgce prospecting.

Modut V: Twdj zespdt - Twdj proces
Stworzysz wiasny zautomatyzowany (ale ludzki) proces prospectingowy,
Zaplanujesz dziatania i sekwencje — od pierwszego kontaktu po lead,
Opracujesz checkliste i harmonogram dziatan dla Twojego zespotu,
Wyznaczysz mierniki skutecznosci i wprowadzenia zmian w dziataniu.
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Jakich ryzyk unika uczestnik?
Opdznien i niepewnosci w pozyskiwaniu klientéw (przez unikanie zimnych kontaktow)
Poczucia bezradnosci wobec braku leadow i reakcji klientdw
Dziatania bez systemu - przypadkowo, bez miernikéw i skutecznosci
Zmarnowanego czasu na nieskuteczne wiadomosci i skrypty
Uzaleznienia od marketingu lub gotowych leadéw
Blokad psychologicznych przed telefonowaniem, pisaniem lub nagrywaniem video
Wypalenia i frustracji z powodu braku efektdéw prospectingu

Jakich ryzyk unika organizacja?
Wyschniecia lejka sprzedazowego i stagnacji w pozyskiwaniu klientow
Uzaleznienia sie od kampanii inboundowych i przypadkowych leaddw
Wysokiego kosztu pozyskania klienta (CAC) przez nieefektywne dziatania
Pracy zespotu na leadach niedopasowanych, przypadkowych lub nierentownych
Braku wspotpracy miedzy marketingiem a sprzedaza
Braku standarddéw i powtarzalnych procesdéw prospectingowych

Jak wzmocnimy efekty szkolenia?

Szkolenie sie konczy... i nic? Wir codziennych obowigzkdéw nie pozwala zastosowac nabytych
umiejetnosci? Znasz to?

W GBBC wierzymy, ze szkolenie ma sens tylko wtedy, kiedy przyniesie realng zmiane. Jest to mozliwe
dzieki zderzeniu teorii z praktyka i codzienna praca. Dlatego w naszych programach stosujemy
autorska koncepcje sesji wzmacniajacych (Follow-Up).

Wzmocnienie trwa 8 tygodni i sktada sie z 4 elementow:
1. Praca wdrozeniowa (zadania do wykonania w rzeczywistosci biznesowej uczestnikow).
2. Powtérka online - dwugodzinne spotkanie i przypomnienie najwazniejszych zagadnien.
3. Omoéwienie wyzwan wdrozeniowych z pkt 1. + sesja Q&A. (2h online)
4. Pytania niezadane - kontakt z trenerem za posrednictwem przestrzeni roboczej.
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Trener prowadzacy

Pawet Czeszkiewicz

Wspotwiasciciel i Chief Revenue Officer w GBBC, trener,
konsultant, socjolog, kulturoznawca.

Absolwent Uniwersytetu Adama Mickiewicza w
Poznaniu oraz programu Management w ICAN
Institute. Posiadacz Lean Green Belt, certyfikatu Agile
PM Foundation, oraz Change Management Foundation.
Doswiadczenie zawodowe zdobywat w dziatach
sprzedazy i marketingu w branzy finansowej (min.
Raiffeisen Bank Polska, Capital Partners) oraz
profesjonalnych ustug dla biznesu (min. ICAN Institute,
Grupa Altkom, Leanpassion). wiecej

Skontaktuj sie z nami!

Pawet Czeszkiewicz
Chief Revenue Officer
pawel.czeszkiewicz@gbbc.pl
+48 605 035 858
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https://www.linkedin.com/in/pawe%C5%82-czeszkiewicz/
https://gbbc.pl/nasi-eksperci/pawel-czeszkiewicz/
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Cennik

Zakres Premium Standard Basic
2 dniowe szkolenie 4 4 4
1 dniowa ewaluacja - praktyczne wzdrozenie 2 X X

wypracowanych rozwigzan

Follow Up sesja wzmacniajaca 2 2 X
Przestrzen robocza dla uczestnikdw na 4 X X
6 miesiecy

Przestrzen robocza dla uczestnikow na X 4 %
3 miesiace

Kalibracja szkolenia 4 2 4
Raport poszkoleniowy 2 4 4
Omodwienie raportu 4 2 4
Rekomendacje trenera % % %
Certyfikat (obramowany) 2 2 2
Certyfikat w wers;ji elektronicznej % % %
Ankieta PRE 4 4 4
Liczebnos¢ Grupy do 16 oséb % % %
Cena 27 050 zt 21050 zt 15 800 zt
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Kim jesteSmy? Dlaczego istniejemy?

GBBC to butikowa firma oferujaca analizy, Aby realizowac nasza misje:
diagnozy, doradztwo, szkolenia, wdrozenia. - Dostarczamy zmiane
Dziatamy w obszarach strategii, sprzedazy, - Ujarzmiamy chaos
zakupow, marketingu, HR oraz negocjacji Nasz - Standaryzujemy wzrost
zespot tworza ludzie, ktérzy odrdzniaja teorie od

praktyki.

Co gwarantujemy?

Praktyczne doswiadczenie: Metody, w ktére naprawde wierzymy i ktére
Skalowalismy biznesy z poziomu dziatajg w prawdziwym swiecie. Widzielismy
mikrofirmy do kilkusetosobowych wielu szewcow chodzacych bez butéw.Nie
zespotow jestesmy jednym z nich. Dziatamy korzystajac z
Tworzylismy i wdrazalismy strategie metod, do ktérych przekonujemy naszych
Implementowalismy OKRy klientow:

Odpowiadalismy za marketing - Mamy jednostronicowa strategie
TworzyliSmy procesy sprzedazowe - Pracujemy na OKR

Zarzadzalismy zasobami ludzkimi - Mamy opisany proces sprzedazy i
Kreowalismyi realizowalismy polityki podzielone role

zakupowe - Tworzymy ABM dla naszych Buyer Person

Robimy to od ponad 20 Ilat. - Generujemy leady w zdefiniowanych

segmentach

Negocjujemy nielinearnie
Regularnie akcelerujemy nasze lejki

Oparcie o fakty, dzieki wspdtpracy z:

Ul?iwersytet | 0 ®
: :
w Katowicach il BIQSTAT

MORE THAN STATISTICS

Nasze social media

m Q 0O
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https://www.linkedin.com/company/gbbusinessconsulting/
https://www.tiktok.com/@grzegorzbarszczgbbc?_t=ZN-8y2lAI1LPV8&_r=1
https://www.instagram.com/gbbusinessconsulting/
https://www.youtube.com/channel/UCIvTHwmAIQcIQD4ZutjZCuw
https://www.facebook.com/GBBCSzkolenia/?locale=ms_MY
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Rekomenduje wspotprace z Panem Grzegorzem
Barszczem w roli konsultanta strategicznego.
Anatol Timoszuk,

Prezes Zarzadu. AC. S.A.

Z przyjemnoscia polecam ustugi swiadczone
przez GBBC [...) mam pewnosc, ze wiedza i
umiejetnosci wyniesione z sali szkoleniowej
pomoga nam osiggac wyznaczone cele. {(...)
Zespot GBBC zapewnit nam doskonate
doswiadczenie |(...)
Goraco polecam wspotprace z GBBC.
Paulina Zawita
Sales Director, dr ERYK S.A.
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Szkolenie (..) zostato przygotowane
i poprowadzone w sposob bardzo rzetelny
i profesjonalny. Wiedza i sposob jej prezentacji
oraz perfekcyjna obstuga zapewnity uznanie
i zaangazowani uczestnikow w prowadzone
zajecia.
Tomasz Zyta
Dyrektor Departamentu Zakupdw, Tauron
Wytwarzanie

Grzegorz Barszcz udowodnit, ze wie nie tylko CO
trzeba zrobic, ale rowniez JAK to zrobic. Bez
cienia watpliwosci polecamy Grzegorza i GBBC
do roli konsultanta strategicznego.
Piotr Debicki,
CEO, Formika
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https://www.tauron-wytwarzanie.pl/?sc_lang=pl-pl

